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1. Manipulação distingue-se de persuasão pois:

A. a manipulação implica raciocínios dedutivos e a persuasão não.

B. manipulação significa dar boas razões para que alguém aceite uma tese e persuasão não.

C. a persuasão tem em vista a verdade, mas a manipulação não.

D. a manipulação tem em consideração as características do auditório, mas a persuasão não.

2. A persuasão consiste em:

A. oferecer boas razões para que alguém seja conduzido a aceitar uma determinada tese.

B. saber testar a validade dedutiva de um argumento.

C. oferecer boas razões para que um argumento dedutivo seja aceite.

D. oferecer boas técnicas para detetar falácias.

3. Define-se auditório como:

A. o conjunto de premissas que constitui um argumento.

B. o conjunto de pessoas que não conhecem um argumento.

C. o conjunto de pessoas a quem se destina um argumento.

D. um conjunto de pessoas que gosta de argumentar.

4. Os sofistas são acusados de terem feito um mau uso da retórica porque:

A. apresentavam um interesse genuíno na verdade.

B. apresentavam uma arte de pensar e de estimular um pensamento crítico e racional.

C. preparavam os seus alunos para a boa argumentação.

D. desejavam ganhar a todo o custo uma discussão, nem que para tal recorressem a falácias e manipulações.

5. A célebre frase de Protágoras, “O homem é a medida de todas as coisas” significa que:

A. a verdade é relativa ao ponto de vista de cada sujeito.

B. não existe qualquer verdade.

C. a verdade é objetiva e independente do ponto de vista de cada sujeito.

D. a verdade é uma ficção.
6. Em filosofia recorre-se à argumentação, ao diálogo e à discussão racional para:

A. descobrir como as coisas realmente são.

B. descobrir como prever o futuro.

C. descobrir a opinião de cada um.

D. descobrir como as coisas são para cada um.
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1. Se o auditório não é encarado como um fim em si mesmo, então não está a ser manipulado.
Concordas? Justifica.

2. Pela persuasão racional procura-se convencer o auditório a aceitar a verdade de uma proposição por meio de razões. Concordas? Justifica.

3. Explica a relação existente entre retórica dos sofistas e relativismo.
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“Numa típica conversa socrática, Sócrates mostrava aos seus interlocutores, para manifesto desagrado destes, que todas as suas opiniões eram erradas. (…) O seu legado reside numa convicção inabalável de que mesmo as questões mais abstratas admitem uma análise racional. O que é a justiça? Será que a alma é imortal? Poderá alguma vez ser certo maltratar alguém? Será possível saber o que é certo fazer e, ainda assim, proceder de outro modo? Sócrates pensava que estes problemas não eram meras questões de opinião. Existem respostas verdadeiras para eles, que podemos descobrir se pensarmos de uma forma suficientemente profunda.”

James Rachels, Problemas da filosofia. Trad. Pedro Galvão. Gradiva: 2009, p. 17-18

De forma crítica e argumentada, opõe o método de Sócrates ao método dos sofistas na forma como se posicionavam relativamente à verdade. Na tua resposta deves ter em atenção os seguintes aspetos:

• O papel da ironia.

• O papel da maiêutica.

• O papel do diálogo.

GRUPO I – Responde de forma direta





GRUPO II – Responde de forma direta e objetiva





GRUPO III – Analisa o texto e responde
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